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JOLANTA M. SCHAEFER

DIPLOM KAUFFRAU

JAHRGANG 1961

UNIVERSITÄRE AUSBILDUNG BWL STUDIUM AN DER FU BERLIN

SCHWERPUNKT: INVESTITIONSGÜTERMARKETING

ZUSÄTZLICHE QUALIFIKATIONEN » Ausbildung zur Dipl. Motivationstrainerin in der Schweiz
» Certified Neuro Linguistic Seller

BERUFSERFAHRUNG » seit 1980 selbständig
» Managerin bei AMC Alfa Metalcraft Corporation
» Führungskraft bei AWD Allgemeiner Wirtschaftsdienst
» Trainerin für namhafte Unternehmen / Unternehmer
» Veranstalterin und Moderatorin von „Business

Kontaktbörsen“ (bundesweit)
» Buchautorin: „Heute schon KOOPERIERT“
» Gründerin der „Europäischen Trainerallianz“
» Moderatorin und Projektleiterin für den

BKC-BusinessKontakteClub
» Gründerin der B2B Matching-Agentur

SPRACHEN » Deutsch

BERATUNGS- UND
TRAININGSSCHWERPUNKTE

» Telefontrainings
» Kooperations-Workshops
» Keynotes zum Thema: Erfolgreiche Kooperation /

Netzwerken
» Vertrieb & Marketing
» Empfehlungsmarketing
» Mitarbeitergewinnung für Direktvertrieb und MLM-

Unternehmen
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METHODENKOMPETENZ » Theoretische Trainerinputs
» Fallbeispiele
» Praktische Übungen in praxisnahen Szenarien
» Aktives Erlebnistraining

(praktisches Training „on the Job“ Echttelefonate)
» Rollenspiele und Analyse
» Transferaufgaben
» Einzel- und Gruppenübungen
» Konzeption zielgruppenorientierter Text-Tools
» Rede- und Gesprächsübungen
» Mentalstrategien zur Selbstmotivation
» Reflexion und Feedback
» Modularer Aufbau von Seminarinhalten
» NLS Verkaufsmethoden

COACHINGERFAHRUNGEN » ---

PROJEKTERFAHRUNGEN
(BEISPIELE)

» Telefontrainings für Unternehmen und Unternehmer
» Vermittlung kundenorientierte Gesprächsführung
» Mitarbeiterschulungen in Vertriebsunternehmen
» Managerschulungen in Vertriebsunternehmen
» Ausbildung zu eigenständigen Moderatoren für ein

Unternehmernetzwerk
» Training einer eigens entwickelten Kooperations-Strategie



PROFIL | JOLANTA M. SCHAEFER

Seite 3 von 3

SEMINARE | W ORKSHOPS | KEYNOTES | E INZELTRAININGS

JOLANTA M. SCHAEFER

DIPLOM KAUFFRAU

JAHRGANG 1961

AUSWAHL VON
REFERENZKUNDEN

» AMC Alfa Metalcraft Corporation Handelsgesellschaft GmbH
» Consient GmbH
» Deutsche Ärzteversicherung AG
» DFAG GmbH
» HP Marketing GmbH
» Naturell 2000 Handels GmbH
» Prianda UG
» REKA Reinigungstechnik AG
» Schmidt GmbH
» Schirm & Collegen Deutsches Unternehmer-Kontor GmbH
» Talent Profile GmbH
» VEMMINA GmbH
» WIN WIN AG
» WTM & Partner GmbH

» ...und hunderte Unternehmer als Direktbucher
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